IVECO

IVECO y sus clientes, motor del desarrollo econdémico
argentino

Con soluciones de transporte adaptadas a cada sector, la marca fortalece su vinculo y reconoce a quienes mueven
las industrias clave del pais.

29 de abril de 2025. IVECO, marca perteneciente a lveco Group, destaca el rol fundamental de sus clientes en el
crecimiento econdmico del pais y refuerza el compromiso con quienes eligen sus vehiculos para mover las industrias
clave de Argentina. Desde hace décadas, la marca acompafia a segmentos como agro, mineria, Qil&Gas y cargas
generales, sectores estratégicos que hacen posible la conexion entre los distintos puntos del territorio argentino con
soluciones de transporte que combinan eficiencia, sostenibilidad y tecnologia.

Aliado estratégico para el campo argentino
Transporte Gardenal, dedicado al traslado de ganado en pie, comenzé a incorporar IVECO desde 2013. “Llegamos
a IVECO en 2013 por la relacion precio-calidad y financiacion. A partir de ahi empezamos a renovar nuestra flota

con los vehiculos de la marca”, contd Daniel Gardenal, Gerente General del transporte.

El campo argentino, motor historico de la economia nacional, necesita del transporte para llevar sus productos a
puertos y mercados tanto locales como internacionales. “Nos sentimos importantes, sabemos lo relevante que es la
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ganaderia para el pais. Actualmente transportamos mas del 50% del movimiento del mercado ganadero en
Cariuelas, y lo hacemos con camiones IVECQ”, agrego.

La compaiiia, con su oferta robusta y versatil, acompafia este desafio con vehiculos disefiados para recorrer largas
distancias y soportar las condiciones més exigentes.

Pero en regiones remotas y terrenos hostiles, la mineria requiere vehiculos con desempefio particular para el
transporte fuera de ruta y con cargas pesadas o extrapesadas. Las soluciones de transporte de IVECO aseguran
confiabilidad y resistencia, contribuyendo a la logistica eficiente en uno de los sectores clave para la generacién de
empleo e inversiones.

Robustez y potencia en terrenos desafiantes
En el norte argentino, Transporte Mogetta se destaca como un referente en la construccion de proyectos mineros y
exploracion. Con 50 afios de experiencia en el sector, el cliente opera en condiciones extremas con vehiculos Hi-

Land, alcanzando altitudes de hasta 5.500 metros en territorios como el Salar del Hombre Muerto y otras zonas
inhdspitas, con temperaturas extremas tanto en invierno como en verano.
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“Como transporte decidimos probar varias marcas de camiones en busqueda del ideal para misiones exigentes
donde necesitamos eficiencia, rendimiento, robustez y potencia. Asi fue como encontramos los mejores resultados
en IVECO, precisamente con el Trakker por su performance y calidad. Es un vehiculo disefiado para enfrentar zonas
agresivas donde no podés trabajar con cualquier vehiculo”, aseguré Guido Mogetta, director general del transporte
que lleva su apellido.

En este sentido, Mogetta destacd la importancia de contar con vehiculos confiables para operar en estos entornos
desafiantes y que ofrezcan un servicio de posventa a la altura. “La posventa de IVECO nos sedujo para segquir
eligiendo sus vehiculos. Ofrecen un servicio rapido y eficiente, con disponibilidad constante de repuestos, lo que es
clave para mantener la operatividad en zonas remotas. Ademas, el soporte técnico especializado nos da tranquilidad
en terrenos dificiles. La relacion con Ortega, nuestro proveedor asignado por la zona siempre fue excelente y eso
nos permite operar sin interrupciones”, agrego.
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Actualmente, el 40% de la flota de Mogetta se encuentra compuesta por unidades IVECO, incluyendo los Trakker
480 6x4, especialmente equipados para transportar salmueras concentradas en cisternas de hasta 37 toneladas,
desde las piletas de evaporacion hasta las plantas de procesamiento. “Trabajamos a 4.000 metros de altura, donde
otros equipos suelen perder potencia. El Trakker es el que mejor rendimiento nos dio, no pierde potencia en esas
condiciones”, concluy6 Moguetta.

Seguridad y cercania con el cliente, pilares fundamentales para el transporte de cargas peligrosas

Desde Rosario, Transportadora La Pampeana comenz6 realizando cargas generales, pero con el tiempo se fue
especializando en segmentos criticos para el pais. Fundada por su padre hace mas de 25 afios, Danilo Ostich,
actual responsable de la empresa comenzé a incorporar desde hace casi 15 afios una nueva unidad de negocio
centrada en el transporte de combustibles, lo que marcd el inicio de su operacion en el segmento de cargas
peligrosas. A partir de alli, comenzaron a abastecer también a usinas termoeléctricas en todo el pais con gasoil
importado, llegando con sus camiones desde Comodoro Rivadavia hasta La Quiaca. “Tenemos un rol fundamental
en la cadena energética: cuando una usina necesita combustible, estamos ahi”, cuenta Danilo.
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Actualmente cuentan con mas de 75 unidades, de las cuales 35 son IVECO. Para el cliente, la amplia red de servicio
y repuestos en todo el pais es un factor clave. “Un inconveniente en ruta puede ser critico, pero con IVECO siempre
encontramos respuesta. No solo del concesionario, sino directamente del equipo de la marca, con quienes
construimos una relacion que va mas alla del negocio”, agrego.

El plan de renovacion es una parte central de la estrategia. En cargas peligrosas, las unidades tienen un limite legal
de uso de 10 afios, por lo que cada afio proyectan renovar entre 7 y 8 camiones. “Ademas del rendimiento, nuestros
choferes destacan mucho el confort de marcha, la comodidad de la cabina y la potencia del motor. En el 440, por
ejemplo, se sienten seguros y cdmodos al conducir con hasta 52 toneladas. Eso no es menor cuando hay que hacer
una maniobra en una ruta complicada”, explicé.

“Hace varios afios mi viejo me decia que para crecer compraba oportunidades, pero ambos creemos que a esta
altura hay que homogeneizar la flota para ganar en eficiencia. Y al comparar, los IVECO, especialmente los Stralis
360 y 440, tienen excelentes niveles de consumo y rendimiento”, concluyo.
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Confiabilidad que traspasa los afos

El compromiso de IVECO no termina con la entrega de un camién. “La red de concesionarios de IVECO esta
preparada para acompafiar a los clientes en todo el ciclo de vida de sus vehiculos, con atencion personalizada,
repuestos originales, servicios de mantenimiento programado y asistencia técnica especializada. Estar cerca de
nuestros clientes marca la diferencia en su operacion diaria”, aseguré Juan Ignacio Pena, Desarrollo de Red IVECO
Argentina.

A lo largo de los afios, IVECO construy6 una relacidén de confianza y fidelidad con sus clientes. Esta conexion se
basa en la capacidad de la marca para ofrecer vehiculos adaptados a las necesidades de cada sector y en un
servicio de posventa que garantiza la continuidad operativa de las flotas. “En IVECO estamos profundamente
conectados con nuestros clientes y con el desarrollo de Argentina. Cada vehiculo que entregamos no solo impulsa
un negocio, sino que también contribuye al crecimiento de sectores fundamentales para la economia nacional. Nos
enorgullece ser parte del motor que mueve al pais”, afirmé Francisco Spasaro, Comercial IVECO Argentina.

Acerca de IVECO

IVECO es una marca del lveco Group N.V. (EXM: IVG). IVECO disefia, fabrica y comercializa una amplia gama de vehiculos comerciales livianos,
medios y pesados, camiones todoterreno y vehiculos aptos para cualquier tipo de carroceria. La marca innova constantemente y amplia su cartera
de productos para ofrecer a cada cliente el vehiculo que mejor se adapte a su misién. La oferta completa de IVECO esta disefiada en torno a las
necesidades del conductor para garantizar una experiencia excelente, centrandose en la seguridad y el confort. Una amplia gama de servicios
digitales avanzados y con conectividad, desarrollados para ayudar a los propietarios de flotas a gestionarlas de forma eficie nte, mejoran la solucién
completa de transporte de IVECO. IVECO persigue su estrategia de descarbonizacién a través de un enfoque multienergético que incluye el
desarrollo continuo de tecnologias HVO, biometano, eléctricos de bateria e hidrégeno. IVECO ha establecido una presencia global con una huella
de fabricacion que incluye 7 sitios de produccion y 8 Centros de Investigacion y Desarrollo. Con 3.500 puntos de venta y servicio en mas de 160
paises, IVECO garantiza el soporte técnico alli donde se encuentre un vehiculo IVECO. IVECO lidera el camino de la transforma cién, impulsando
el cambio en la industria del transporte, movido por la ambicién de ser el socio mas fiable y un actor completo para sus clientes.

Para mas informacién sobre IVECO: www.iveco.com.ar
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